
Anaïs	
  ALBAN	
  
Appartement	
  35,	
  Bâtiment	
  B	
  
8	
  rue	
  des	
  Dodos,	
  97434	
  Saline	
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  Bains	
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anaisalban@gmail.com	
  
	
  

FORMATION	
  
	
  

2005	
  /	
  2010	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Ecole	
  Supérieure	
  du	
  Commerce	
  Extérieur	
  (ESCE)	
  Paris	
  –	
  La	
  Défense	
  Promotion	
  2010	
  
	
   	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  5ème	
  année	
  /	
  Master	
  Commerce	
  International,	
  Double	
  diplôme	
  IAE	
  de	
  Poitiers	
  
	
   	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Spécialisation	
  :	
  Marketing	
  International	
  et	
  Communication	
  
	
  

2009	
  (6	
  mois)	
  	
   	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Semestre	
  d’étude	
  à	
  l’University	
  of	
  West	
  Florida,	
  Pensacola,	
  Floride	
  (USA)	
  
2007	
  (6mois)	
   	
  	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Semestre	
  d’étude	
  à	
  l’Université	
  Aristotle,	
  Thessalonique	
  (Grèce)	
  
	
   	
  

2005	
   	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Baccalauréat	
  ES	
  Européen,	
  mention	
  assez	
  bien,	
  Lycée	
  Saint-­‐Michel,	
  Annecy	
  
	
   	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Spécialisation	
  :	
  Sciences	
  Economiques	
  et	
  Sociales	
  
	
  

EXPERIENCES	
  PROFESIONELLES	
  	
  
	
  
Janvier	
  2010	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Lancel,	
  Groupe	
  Richemont,	
  Paris	
  
(6	
  mois)	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Assistante	
  Trade	
  Marketing,	
  Marketing	
  Opérationnel	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  
	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Missions	
  :	
  Gestion	
  d’une	
  équipe	
  de	
  6	
  merchandiseurs,	
  mise	
  en	
  place	
  du	
  plan	
  marketing	
  sur	
  les	
  PDV	
  en	
  France	
  

et	
  à	
  l’international,	
  veille	
  concurrentielle,	
  organisation	
  des	
  ouvertures	
  de	
  boutiques	
  
	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Résultats	
  :	
   Vérification	
   et	
   suivi	
   des	
   campagnes	
   marketing	
   sur	
   le	
   réseau,	
   mise	
   en	
   place	
   d’outils	
   en	
   interne,	
  

élaboration	
  des	
  plannings	
  et	
  des	
  besoins	
  en	
  PLV,	
  stratégie	
  des	
  événements	
  clients	
  et	
  aide	
  à	
  l’organisation	
  	
  
	
   	
   	
  

Juillet	
  2007	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Hyatt	
  Hotels	
  of	
  France,	
  Paris	
  
(6	
  mois)	
   	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Assistante	
  RH	
  et	
  Formation	
  

	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Missions	
  :	
  Construction	
  et	
  application	
  de	
  la	
  communication	
  interne	
  dans	
  les	
  3	
  hôtels	
  parisiens,	
  organisation	
  et	
  
participation	
  aux	
  formations,	
  recrutements	
  des	
  employés	
  

	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Résultat	
  :	
   3	
   formations	
   par	
   semaine,	
   sessions	
   de	
   recrutement	
   toutes	
   les	
   2	
   semaines,	
   cohésion	
   entre	
   les	
   3	
  
hôtels,	
  rédaction	
  hebdomadaire	
  du	
  journal	
  interne	
  	
  

 

Janvier	
  2007	
   	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Panelco	
  SAS,	
  Vonnas	
  
(3	
  mois)	
   	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Chargée	
  d’étude	
  	
  

Missions	
  :	
  Réalisation	
  d’une	
  étude	
  des	
  marchés	
  canadien	
  et	
  mexicain	
  en	
  vue	
  d’une	
  éventuelle	
  exportation	
  de	
  
produits	
  pharmaceutiques	
  	
  

	
   	
  Résultats	
  :	
  Choix	
  du	
  marché	
  canadien	
  pour	
  exportation	
  
	
  

Juillet	
  2006	
   	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Hermès	
  Sellier	
  Paris	
  
(3	
  mois)	
   	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Vendeuse	
  	
  
	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Missions	
  :	
  Accueil	
  et	
  conseils	
  clientèle	
  internationale	
  

	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Résultats	
  :	
  Hausse	
  du	
  CA	
  de	
  10%	
  
	
  

COMPETENCES	
  LINGUISTIQUES	
  ET	
  INFORMATIQUE	
  
	
  

Langues	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Anglais	
  :	
  Courant,	
  Diplôme	
  de	
  la	
  Chambre	
  de	
  Commerce	
  Franco-­‐	
  Britannique,	
  Test	
  de	
  Londres	
  niveau	
  bien	
  
	
   	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Espagnol	
  :	
  Courant,	
  Diplôme	
  de	
  la	
  Chambre	
  de	
  Commerce	
  Franco-­‐	
  Hispanique	
  	
  
	
   	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Grec	
  :	
  Courant,	
  langue	
  maternelle	
  	
  
	
  

Informatique	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Pack	
   Office	
   (maîtrise),	
   Adobe	
   Photoshop	
   (utilisation	
   courante),	
   Indesign	
   (notions),	
   Colombus	
   (utilisation	
  
courante)	
  

	
  

CENTRES	
  D’INTERET	
  
	
  

Associations	
  	
  	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Membre	
  du	
  Bureau	
  Des	
  Elèves	
  année	
  2006	
  /	
  2007	
  :	
  gestion	
  d’un	
  budget	
  de	
  100k	
  €	
  	
  
Sports	
  	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Ski	
  alpin	
  en	
  compétition	
  pendant	
  3	
  ans	
  
	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Danses	
  de	
  couple	
  en	
  compétition	
  pendant	
  6	
  ans	
  (3ème	
  au	
  Championnat	
  de	
  France)	
  
	
   	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Gym	
  suédoise	
  


